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Desarrollo temático

Factores para la elección el medio de pago y su clasificación
Factores que determinan la elección del medio de pago
Para los empresarios es conveniente conocer cómo se determinan la elección de los medios 
de pago. A continuación veremos algunos factores:

Factores

El exportador 
aceptas las formas 
de pago, porque 
existe confianza 
entre las partes.

Confianza
entre las partes

Cada empresa 
dependiendo como 
se encuentre su 
empresa observa la 
forma de pago del 
cliente.

Solvencia del
importador

Características de 
forma de pago ágil, 
para las partes.

Agilidad del medio
de pago elegido

El importador 
incurre en algunos 
costos bancarios, 
eso depende del 
medio de pago 
que elija.

Costes

Dependiendo como se 
encuentre el país en su 
ámbito socio político, 
los costes pueden ser 
bajos o altos.

Situación política
económica del país

del comprador

La experiencia 
exportadora.
El valor de la operación. 
El coste del transporte.

Otros factores

Figura 1
Fuente: Propia.
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Riesgo económico internacional
Los países a través de la comercialización internacional ha tenido un desarrollo económico 
favorable eso depende como se encuentre la economía del país, sin dejar a un lado el pro-
ducto que se está comprando que debe ser rotativo y de fácil adquisición, adicional se de-
ben conocer la legislación para que sea un facilitador del proceso y los costes no aumenten.

Algunas empresas pueden incurrir en riesgos que los importadores, exportadores y las enti-
dades financieras los pueden asumir.

Importador
· Riesgo comercial, el exportador paga la mercanacia.
· Riesgo documentario, realiza el pago contra entrega de documentos.
· Riesgo operativo, error de datos o perdida de cheque.

Exportador
· Riesgo comercial, el exportador envia la mercanacia al importador, pero no la paga.
· Riesgo documentario, podria ocurrir.
· Riesgo operativo, perdida de cheque.
· Riesgo banco extranjero.

Figura 2
Fuente: Propia.

Clasificación de los medios de pago internacionales

Observamos que existen varias clasificaciones de medios de pago en las negociaciones in-
ternacionales como:

a. Los medios de pago se pueden dividir dependiendo de la seguridad que ofrezcan las 
partes.

b. Las intervenciones que permite que los pagos sean efectivos. 

c. Los medios de pago utilizan variedad de documentos como garantías de la negociación.
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En función del grado de confianza

a. Confianza máxima: cuando las partes se conocen y saben que la mercancía está en bue-
nas manos y el pago es retribuido. Empleando medios de pago:

•	 Cheque de bancario.

•	 La orden de pago simple.

•	 La remesa simple.

b. Confianza media: la más conocida la mesa documentaria.

c. Confianza mínima: cuando las partes no se conocen o inician relaciones comerciales y 
empiezan a buscar entidades financieras para proceder a diligenciar los documentos ne-
cesarios para efectos de pago.

Estos grados de confianza son parámetros básicos que los empresarios deben tener claro al 
momento de realizar transacciones comerciales, se dice que la confianza mínima es un poco 
riesgosa, pero también es de resaltar que las empresas deben utilizar este tipo de confianza 
para la captación de clientes y lograr la expansión a nivel internacional, recordemos que es 
importante ampliar los mercados y mejorar la calidad de clientes en estos procesos de co-
mercio internacional.

Medios de pago, incondicionales y condicionales

Como en toda negociación las empresas colocan condiciones que el cliente una vez lea las 
clausulas decide si hay negociación o si no está de acuerdo él puede desistir del negocio, 
veremos algunas formas:

Medios de pago 
incondicional

Este tipo de negociación e nivel de confianza es alto. Lo que no 
requieren de codeudor.

Medios de pago 
condicionales

Este nivel si requiere el cumplimiento de un requisito
Por parte del acreedor.

Figura 3
Fuente: Propia.
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Operatoria aduanera
Régimen aduanero

Se representa:

Régimen aduanero

Regula todos los institutos que conforman 
el ordenamiento aduanero de base.

Regula

- Funciones
- Facultades
- Territorio
- Zonas

La AFIP (Dirección
General de Aduanas)

- Ley No. 22.415
- Decreto 
Reglamentario 
1001/82 y sus 
modificatorias

Ley Marco o
Código aduanero

Figura 4
Fuente: Propia.

Administración Federal de Ingresos Públicos

La Dirección General de Aduanas (DGA) es quien aplica:

a. La legislación aduanera.

b. Cumplimento de normas en poder tributario y arancelario.

c. Control de calidad.

d. Fines de evaluación estadística.
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Código aduanero

Código aduanero

Su estructura

Finalidad es establecer lo legislado en el código

Título preliminar

Sección I
Sujetos

Sección II
Control

Sección III
importación

Sección IV
exportación

Sección V
disposiciones

Título I
Título II
Título III
Título IV

Título I
Título II

Título I
Título II

Título I
Título II

Título I
Título II
Título III

Figura 5
Fuente: Propia.

Sección I Sujetos

Título I Servicio aduanero

Título II Auxiliares de comercio y del servicio aduanero

Título III Importadores y exportadores

Título IV Otros sujetos
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Sección II Control

Título I Disposiciones generales

Título II Ámbitos de control

Sección III Importación

Título I Arribo de la mercancía

Título II Destinaciones de Importación

Sección IV Exportación

Título I Destinaciones de exportación

Título II Salida de la mercadería

Sección V Disposiciones comunes

Título I Operación de Transbordo

Título II Despacho de oficio

Título III Régimen de garantías

Exportación por cuenta de terceros

Exportación por cuenta y
orden de terceros.

Propietarios de la mercancía a
mandatarios, consignatarios.

Venta de la referida al exterior por
cuenta y orden del propietario.

Figura 6
Fuente: Propia.
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Cuando los terceros actúan a las operaciones de exportación es porque tienen instrucciones 
expresas para realizar dichos tramites, adicional a ello facilitan el proceso de la venta de la 
mercancía, así se puede afirmar que no existe transferencia de la propiedad de la mercadería.

Auxiliares del comercio y del servicio aduanero

Despachante 
de aduana

Persona que verifica los tramites y realiza las diligencias a la 
importación y la exportación a las aduaneras.

Agente de 
transporte 
aduanero

Persona encargada de la presentación del medio transportador.

Apoderados 
generales y 

dependientes

Personas que deben estar inscritos en el Registro de apoderados 
Generales de los auxiliares del comercio y del servicio aduanero.

Figura 7
Fuente: Propia.
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Otros

La empresa
aseguradora

Persona que interviene el vendedor y la empresa de seguro.

Embarcadores Hacen las veces del representante del comprador en el país 
exportador.

La empresa 
consolidadora

Se usan para el caso marítimo.

Agencia de 
Estiba

Manipulan la mercancía en las zonas fiscales de jurisdicción 
portuaria.

Figura 8
Fuente: Propia.
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Clasificación de la Mercadería a los fines aduaneros

Una de las entidades que participa en estos eventos es NCM (Nomenclatura Común del Mercosur).

El “Sistema Armonizado de Designación y Codificación de Mercaderías” fue elaborado por el 
Consejo de Cooperación Aduanera (Organismo de carácter multilateral - identificado en la 
actualidad como Organización Mundial de Aduanas, OMA -establecido en la Ciudad de Bru-
selas como parte del sistema de Naciones Unidas y de estrecha relación con la Organización 
Mundial de Comercio) entre fines de la década del 70 y principios de la del 80 (tomado de 
http://www.comercio.gob.ar/web/index.php?pag=283&btn=163).

MIC/DTA o Manifiesto Internacional de Carga Declaración de Transito Aduanero, esta herra-
mienta nos permite lograr que las mercancías salgan de un país a otro sin ninguna dificultad, 
con la documentación necesaria para su comercialización, por vía terrestre.

Imagen 1
Fuente: http://images.slideplayer.es/6/1633638/slides/slide_8.jpg

TIF/DTA Transito Internacional Ferroviario /Declaración de transito Aduanero, Otra alternati-
va que tienes para transportar sus mercancías es por la vía ferroviaria, con la documentación 
necesaria para su comercialización.
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